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Κατανόηση των Επιχειρηματικών 
Αναγκών του Πελάτη
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Κόστος Χρόνος

Μέσα Στόχος



Αναγνώριση Αντικρουόμενων Συμφερόντων 
και Σχετικής Αγοράς 
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Αντικρουόμενα 
Συμφέροντα

Πελάτης 

Αντισυμβαλλόμενος / 
Αντίδικος

Συνθήκες Σχετικής 
Αγοράς 

Ανταγωνισμός / 
Όροι 

Συνεργασίας

Αποδόσεις



Οριοθέτηση Νομικού Πλαισίου και Λύσεων
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Εναλλακτικές

Συνήθης 
Πρακτική 

Νομολογία 

Θεσμικό 
Πλαίσιο 



Διαχείριση Προσδοκιών 

Πώς περιμένει ο πελάτης 
να χειριστείς την υπόθεση 

Τι πιστεύει ο αντίδικος 
ότι συμβουλεύεις τον πελάτη σου
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Συνεργασία με τον Corporate Counsel
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Τι έχει ο 
Corporate 

Counsel 
που δεν 

έχω εγώ;

Γνώση της 
Εσωτερικής 
Πολιτικής 

Εμπειρία της 
Συνήθους 

Πρακτικής

Δυνατότητα 
Άμεσης 
Επαφής 



Βρίσκοντας τη λύση
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Ευχαριστώ για την προσοχή σας 


